
  



 

 

          Obținerea unui împrumut pentru afacerea ta poate părea o provocare, 

dar dacă înțelegi cum gândesc băncile și ce criterii folosesc pentru a aproba 

finanțările, îți poți crește considerabil șansele de succes.  

 

Acest ghid îți va oferi informațiile esențiale despre cum să te pregătești, ce 

așteptări au băncile și cum poți depăși principalele obstacole.  

 

Cum gândesc bancherii când analizează 
o cerere de împrumut? 

Băncile sunt extrem de prudente când vine vorba de creditele pentru afaceri 
mici. 

 Motivul?  

Statisticile arată că peste 50% dintre afacerile noi eșuează în primii cinci ani.  

Băncile vor să se asigure că împrumută bani unui antreprenor care are o 
strategie clară și capacitatea de a rambursa creditul. 

Pentru a reduce riscurile, băncile caută profilul candidatului ideal, care 
îndeplinește următoarele condiții: 

✅ Flux de numerar stabil  
Dacă ai deja o afacere, trebuie să demonstrezi că generezi suficient profit 
pentru a acoperi ratele împrumutului. 

✅ Experiență în domeniu 
Dacă începi un business nou, ai mai multe șanse de aprobare dacă ai gestionat 
anterior o afacere similară. 

✅ Plan de afaceri solid  
Trebuie să arăți clar cum vei face bani, cine sunt clienții tăi și cum vei gestiona 
costurile. 

✅ Rezerve financiare sau garanții  
Băncile vor să vadă că ai un plan de rezervă în caz de probleme financiare. 



 

 

Cum să-ți crești șansele de 
aprobare? 

 

Nu toți antreprenorii îndeplinesc aceste criterii, dar există soluții pentru a-ți 

crește șansele de aprobare:  

📌 Es> angajat și vrei să începi o afacere? 

Dacă ai experiență doar ca angajat, dar nu ai administrat o afacere, banca 

poate avea dubii asupra capacității tale de management. Soluție: Poți începe 

cu un proiect mai mic sau poți lua un partener cu experiență în management. 

📌 Ai experiență în business, dar vrei să schimbi domeniul? 

Dacă ai condus un magazin de haine profitabil și acum vrei să începi o firmă 

de software, lipsa ta de experiență în noul domeniu este un risc.  

 
Soluție:  

Asociază-te cu un expert din industria respectivă.  

📌 Ai nevoie de un împrumut, dar nu ai garanții? 

Dacă nu ai proprietăți sau economii mari, îți va fi greu să obții un credit clasic. 

Soluție:  

Poți  încerca  finanțări  alternative,  cum  ar  fi  programele 

guvernamentale, investitorii privați.  

 



 

 

Ce trebuie să faci dacă nu ești 
„clientul ideal” al băncii? 

Indiferent de situația ta, există câteva strategii care îți pot crește șansele de 

a obține finanțare: 

✅ Fă-ți temele înainte de a aplica  

Analizează ce tip de împrumut ți se potrivește și ce documente 

sunt necesare. 

✅ Demonstrează că ai un plan clar  

Bancherii vor să vadă că ai o strategie bine gândită și că îți înțelegi 

industria. 

✅ Îmbunătățește-ți scorul de credit  

O bună gestionare a datoriilor și a istoricului de credit te poate 

ajuta să obții condiții mai bune. 

✅ Caută alterna>ve  

Dacă banca nu este o opțiune viabilă, explorează alte forme de 

finanțare, cum ar fi fondurile europene sau leasingul operațional. 



 

 

 

Obținerea unui împrumut nu este 

imposibilă, dar necesită o pregătire 

riguroasă. 

  

Dacă îți structurezi corect cererea, 

demonstrezi că ai un plan viabil și iei în 

calcul alternativele potrivite, îți poți finanța 

afacerea fără probleme. 

  

Succes! 

Obiectivele tale de business 


